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Isten népe a gyiilekezetben

Osszedllitotta: Steiner Jozsef

Veszélyek és problémak az MLM-es rendszerek

gylilekezeten beliili alkalmazasaval
(MLM: multi level marketing)

Bevezet6 gondolatok

A direkt értékesités alapdtlete nem rossz: ,, elmondjuk
masoknak, hogy ha nekiink tetszett egy termék”. Nem gond az,
hogy baratainknak, lelki testvéreinknek megmutatunk egy jo
lehetdséget, mert szeretnénk segiteni rajtuk. (Persze mi sem
jarunk rosszul.)

Ha nem magunk hozunk be egy direkt értékesitési rend-
szert a gyiilekezetbe, akkor masok fogjak elkezdeni és
beléptetni hittestvéreinket. Mi nem tudjuk leéllitani ezt a rend-
szert (a vilagban éliink), és ez egyre hatalmasabb méreteket
fog olteni (lasd Robert Toru Kiyosaki miiveit). A volt szocia-
lista orszagok lakossaga kiilondsen is fogékony erre az iizleti
modellre.

Ez a kis tanulmany nem kivan foglalkozni az MLM spi-
ritualis kiértékelésével. Sokan azt gondoljak, hogy ez ,,mar
vallas”. Ezen irds célja csupan annyi, hogy felismeri: ezek a
rendszerek megjelennek kozosségeinkben, €s szeretné felhivni
a figyelmiinket azokra a lehetséges fesziiltségekre, amelyek
szinte automatikusan kialakulnak a szervezddés kapcsan.

Sajat tapasztalatainkra is tamaszkodom az aldbbiak
papirra vetése soran. Kordbban feleségem munka nélkiili
allapotat probaltuk volna kivaltani az egyik ilyen (legrégebben
miikddd) kereskedelmi haldzatba vald bekapcsolodas segit-
ségével. Anyagilag hamar elkezdett felfutni az iizlet, de he-
teken beliil észleltiik a gyiilekezetre valé negativ hatasat, és
teljes mértékben felszdmoltuk ezt a tevékenységet. Azaz mi
nagyon komolyan megprobaltuk ,hivé médon” végezni ezt,
de a végeredmény az lett, hogy nem ment. Onkritikat kellett
gyakorolnunk, és ezt szivesen tettiik.

1. A kapcsolati téokénket hasznositjuk, ,.felhasz-
naljuk”. Akik eddig baratok, testvérek voltak, most mar poten-
cialis belépok, vasarlok, pontszerzok, akikbol vagy gazdago-
dunk, vagy sem. Személyes kapcsolataink megromolhatnak és
elveszthetjiik szavahihetdségiinket azok elott, akik korabban
megbiztak benniink. Isten embereként igy ellehetetlenithetjiik
magunkat a vilagi ismeréseink elott is.

2. Az MLM-rendszerek lehetéséget igérnek a gazdag-
ga (,,milliomossa”) valasra néhany év (honap, hét) alatt.
Ha ez nem igaz, akkor sokakat karositunk meg, akiket bevo-
nunk. Ha igaz, akkor még nagyobb baj van: nem tudjuk
lekezelni a gyors meggazdagodast (eddig még senki sem
tudta). ,, Figyeljetek csak ide, szeretett testvéreim: vajon nem
Isten valasztotta-e ki azokat, akik a vilag szemében szegények,
hogy hitben gazdagok legyenek, és orékoljék azt az orszagot,
amelyet Isten az ot szeretoknek igért.” (Jak 2,5)

3. Ha joél ,,bejon az iizlet”, nincs leallas. Elkezdesz
vasarnaponként is ezzel foglalkozni a gyiilekezet helyett, a

csalad helyett, a kikapcsolddas, pihenés helyett, bibliaolvasas
helyett. Az MLM-ben a szerzett jovedelem egyenes aranyban
all a raforditott energiaval. ,, 4 ki szereti a pénzt, nem telik be
peénzzel, és a ki szereti a sokasdagot nem telik be jovedelem-
mel.” (Préd 5,10) ,,De keressétek eloszor az 6 orszagat és
igazsagat, és ezek is mind rdadasul megadatnak nektek.” (Mt
6,33)

4. A gyiilekezetet munkahellyé, iizleti tereppé valtoz-
tatjuk. Eddig a magunk munkahelyén sok-sok konfliktusunk
volt (munka, munkamegosztas, teherviselés, koltségviselés,
jovedelemkiilonbségek, haszonfelosztas stb.). Ezzel a
gylilekezetbe behozzuk az 6sszes, munkaval, munkahellyel és
pénzzel kapcsolatos problémat: iroda, miihely, mez6, prob-
lémak a munkaval, hiszen a biin kévetkezménye rajta van —
nagyon nehéz elérehaladni, sok konfliktussal jar. (,, Bogancsot
terem” — az pedig szur.) A gyiilekezetben épitett MLM-mel
mindennek terepe a gylilekezet lesz!

5. A gyiilekezet kettévilik azokra, akik tagjai a mi
halozatunknak, és akik nem. Ha nem is tudatosan, de tudat
alatt igy tekinthetiink mindenkire.

6. Célla valhat egymas ismerdseinek ,levadaszasa”.
Ebbdl nagyon hamar konfliktusok lesznek. Keét, évtizedes jo
barat, akik rendszeriikben , gyemantokka” lettek, életre
szoloan osszevesztek iizleti okok miatt: kié lesz ez vagy az a
terep, varos. Hazassagi elvaldasok, komplett ,,iizleti labak” tel-
Jes szétesésehez vezetett mindez. Hatalmas karok keletkeztek,
mar soha ki nem lehet javitani.

7. Rangsor alakul ki: 1étrejon a , felsé vonal, also
vonal”, és ez felboritja a gyiilekezeten beliil amtigy bibliai
alapon fennall6 viszonyokat: eldljard, hitben erésebb, tapasz-
taltabb stb.

8. Az erészakosabb és gyorsabb nyer tobbet. Az
MLM-rendszerekben ezért divat egymas ismerdseinek lero-
hanasa, kapkodas, erészakos rabeszélés, mondvan, hogy ,, 6 az
enyém, nekem hamarabb jutott az eszembe, hamarabb ke-
restem meg”. Sok esetben agressziv technikakat alkalmaznak
az ligynokdk a meggydzésre, kodositenek, és matematikailag
félrevezetik a kozonségiiket. Aki ezt az iizletet keresztyéni
moédon épiti, biztos, hogy messze lemarad az erdszakos
mogott.

9. A pasztor akarhogyan is 1ép, kivaltja a gyiilekezeti
tagok ellenkezését, vadolasat. Az egyetlen elvart viselkedés
az lenne, hogy ne szé6ljon bele, tiirje, hagyja, s6t timogas-
sa, de ne legyenek elképzelései, 1épései benne. Példaul a
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pasztor vagy nem 1ép be, és akkor teljes mértékben kimarad a
belsé informacidokbol, nem tudja, mi zajlik és hogyan, és ez
hogyan befolyasolja a gytilekezet belsé ¢életét és kiilsé kap-
csolatait, vagy belép, és maga is része lesz a harcoknak, sot
kozéppontja.

10. Rengeteg idot igényel az MLM épitése (azzal
szemben, hogy mit mondanak réla: heti 1-2 dra). Sziikséges
minimum 5-10 6ra heti munkat beletenni. Testvéreinkkel errdl
fogunk akkor is beszélni, amikor az Urban épithetnénk fel
egymast.

11. Vilagi ismerdseinknek errél fogunk lelkesen
beszélni, igy teljes mértékben leallhat a misszioi hivogatas.
Egy 1j ismer6sben ezentil nem azt latjuk, hogy hogyan
vezessiik az Urhoz, nem erre forditjuk idénket, energiankat,
hanem arra, hogy hogyan Iéptessiik be a rendszerbe. Ha mégis
szolunk nekik az Urrél, akkor egy szinten értelmezik majd a
kettot. Idonk és energiank minimum megosztddik a két dolog
kozott az illetével kapesolatban.

12. Jobb iizleti kapcsolatainkat arra felhasznalni,
hogy a hitre jutiasban segitsiink valakit, mintsem az
ellenkezéje: hivé kapcsolatainkbol csindlni iizlettarsat
(als6 vonalat, azaz nekiink pénzt termeld személyeket).

13. Kettés mérce alkalmazasahoz vezet. Kinek adom a
terméket haszonnal és haszon nélkiil? A kettds mércét tiltja a
Biblia, gyiilekezeten beliil ez még inkabb kiemelkedo.

14. Megronthatja a gyiilekezetek kozotti viszonyt.
Tobb visszajelzés azt mutatja, hogy ilyen iigyben sokan meg-
keresnek mas gyiilekezeteket, vagy oda tartozo maganszemeé-
lyeket, pedig eddig semmilyen modon nem érdekelte ket a
masik gyiilekezet, annak tagjai. Ez vajon mirdl tesz tantisagot?

15. Konnyi keresetet igérhet. Ez nem a bibliai modja
a ,,szorgos munkdnak és a csendes életnek”.

16. Néhany MLM-rendszer és a piramisjaték kozott
sok kozos vonas fedezheté fel. A hierarchidban alacsonyabb
szinten allé tagok pénzt juttatnak a magasabb szinteken levok
felé, és ahogy a rendszer egyre lejjebb épiil, elvileg mindenki
jovedelemhez jut mindaddig, amig van lehetdség 1j tagok
toborzasara. Egyszerti logaritmusszamitassal kimutathatod
azonban, hogy az igy ¢épiilld piramis hosszu tavon nem
miikddhet, mivel a sokadik 1épcsd utan egyszertien elfogynak
a bevonhat6 emberek. Amikor nincs tobb belépd (befizetd), a
rendszer 0sszeomlik, és az als6 szinten levo tdmegeknek mar
nincs aki fizessen — 6k a vesztesek. Sok rendszerben a termék
nagyobb mennyiségben nem eladhaté (a lakossdg nagy
részének nincsen ra sziiksége, vagy sokkal dragdbb, mint az
amugy kaphatd versenytarsak termékeinek az ara). Ezaltal a
forgalmaz6 bevétele kizardlag az Uj tagok toborzasabdl szar-
mazik. Ennek hatdsara gyakorlatilag egy zart piramisszert
rendszer alakul ki, ahol néhany szint alatt elfogyhat az
ismeretségi kor, és bekovetkezik az 6sszeomlas. Masrdl van
sz6 ott, ahol folyamatos termék van, ¢és folyamatos, jelentos
havi fogyasztas, mert ezekben a rendszerekben valoban van
honnan a pénzt visszaosztani a felsdbb szinteknek.

Javaslatok azok szamara, akik mar benne vannak
ilyen rendszerekben hivé emberként:

1. Kételezziik el magunkat arra, hogy tobbet imad-
kozunk az ilyen tzletek ,,jo és Istennek tetszé” zajlasaért,
mintsem a sikeres miikodéséért, ha mar mikodnek ilyenek a
gylilekezetben!

., Valoban nagy nyereség a kegyesség megelégedéssel,
mert semmit sem hoztunk a vilagba, nem is vihetiink ki semmit
beléle. De ha van élelmiink és ruhdzatunk, elégedjiink meg
vele. Akik pedig meg akarnak gazdagodni, kisértésbe meg
csapdaba, sok esztelen és karos kivansagba esnek, amelyek az
embereket pusztulisba és romlasba dontik. Mert minden
rossznak gydkere a pénz szerelme, amely utdn sovarogva egye-
sek eltévelyedtek a hittdl, és sok fajdalmat okoztak onmaguk-
nak. Te pedig, Isten embere, keriild ezeket.” (1Tim 6,6—11)

2. Sikernek azt tartsuk, ha konfliktusok nélkiil zajlik az
iizlet, és ne azt, hogy mennyit hozott (foleg ne azt, hogy rovid
tavon)!

3. Minden itt keresett forint utan azonnal fizessiik be a
tizedet, kiilon kezelve a normal és egyéb keresetiinktol! A
gytlekezet altal jutottunk hozza — ami ezt még inkabb
indokolja! Azaz nagyon jol safarkodjunk az igy keresett
Osszegekkel! ,,Ha tehat a hamis mammonon nem voltatok
hiiek, ki bizza ratok az igazit? " (Lk 16,11)

4. Bar ezen tanulmany csak a gylilekezeten beliili
kérdésekre fokuszal, érdemes megjegyezni, hogy van olyan
kiils6 vonatkozas, amely mégis alapvetéen befolyasolja a
gylilekezet megitélését: az adofizetés kérdése az igy befolyt
jovedelem utan. ,, Ekkor Jézus ezt mondta nekik: »Adjatok meg
a csaszarnak, ami a csdaszaré, és az Istennek, ami az Istené.«”
(Mk 12,17)

5. Semmiféle gyiilekezeti rendezvényt ne kapcsoljunk
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Ossze lizlettel! Ne tartsunk megbeszéléseket az
imateremben az Osszejovetel el6tt, utan (alatt)!
Ha ra is kérdezne valaki, valaszoljunk gy, hogy
ide nem ezért jottink! ,, Meg van irva: Es az én
hazam imadsag haza legyen, ti pedig rablok
barlangjava tettétek.” (Lk 19,46)

6. Soha ne dolgozzunk ezen vasarnap vagy
mas gyiilekezeti programmal titkdzéen! Sot, a
masok el6tti jo példa miatt legyiink aktivabbak
kozosségiinkben, mint eddig!

7. Soha, soha, soha ne bizz a pénzben (az
iizleti modellben és a fels¢ vonaladban)! Bizni
Istenben kell! Ora alapozd életedet és dontései-
det! ,,Senki sem szolgalhat két vrnak, mert vagy
az egyiket gyuloli, és a masikat szereti, vagy az
egyikhez ragaszkodik, és a masikat megveti: nem
szolgalhattok Istennek és a mammonnak.” (Mt
6,24)

A marketing célja: elhitetni az emberekkel, hogy az 6 otletiik az, hogy

8. A Dbeléptetésnél, vasarlasra vald
Osztonzésnél az erdltetés leghalvanyabb arnyékat
is keriiljik el!

9. Ott fdéleg vigyazzunk, ahol a beléptetni kivant
embereket nem is érdekli maga a termék, nem fogjak hasznal-
ni, csak pénzt latnak a dologban! Az ilyen nehezen lehet
keresztyén alapon folytatott {izlet.

10. Elére figyelmeztessiik baratainkat, rokonainkat a

Soha, soha, soha ne bizz a pénzben!

veszélyekre, kockazatokra, ne csak az elényoket ecseteljiik!
Ehhez az adott rendszer nagyon mély ismerete sziikséges.

11. Ne jarassunk le masik iizleteket, azaz ne masok vagy
mas rendszerek leszolasaval probaljunk eléretorni! Ez az
amat6rok rosszindulata eszkoze.

12. Tobb ,iizletfeliinket” segitsiik hivé keresztyénné

megvegyék toliink az adott terméket vagy szolgaltatast

valni, mint amennyi hivd keresztyént tesziink ,,lizletfél1¢”! Ezt
konnyen ellendrizheti mindenki magan, de pontosan latja a
pasztor ¢s a gyiilekezet is rolunk.

13. Mérd fel, hogy az iizleti haszon ér-e neked annyit,
hogy barmilyen szinten felaldozd a kapcsolataidat! Egy
bizonyos szinten pedig bizonyosan valtozni fog a kapcsolatod
az igy ,beléptetett” személlyel. Ne veszits el
hittestvért, baratot, ne veszitsd el az arcodat anya-
gi javak miatt! ,, Mert mit haszndl az embernek,
ha az egész vilagot megnyeri, lelkében pedig kart
vall?” (Mt 16,26)

,, Ezért bizonysdagot teszek eldttetek a mai
napon, hogy én mindenki vérétdl tiszta vagyok.
Mert nem vonakodtam attol, hogy hirdessem nek-
tek az Isten teljes akaratat. Viseljetek gondot
tehat magatokra és az egész nydjra, amelynek
Orizdéivé tett titeket a Szentlélek, hogy le-
geltessétek az Isten egyhdzat, amelyet tulajdon
vérével szerzett. Tudom, hogy tdavozdsom utdn
diihos farkasok jonnek kozétek, akik nem kimélik
a nydjat, sot koziiletek is tamadnak majd férfiak,
akik fondk dolgokat beszélnek, hogy magukhoz
vonzzdak a tanitvanyokat. Vigydazzatok azért, és
emlékezzetek arra, hogy harom évig éjjel és nap-
pal sziinteleniil konnyek kozott intettelek mind-
nydjatokat. Most pedig az Istennek és kegyelme
igéjének ajanllak titeket, aki felépithet benneteket,
és orokséget adhat nektek a szentek
kozott. Senkinek eziistjét, aranyat vagy ruhdjat nem kivantam,
s6t ti jol tudjatok, hogy a magam sziikségleteirdl, meg a velem
levokérdl ezek a kezek gondoskodtak. Minden tekintetben
megmutattam nektek, hogy milyen kemény munkaval kell az
erdétlenekrél gondoskodni, megemlékezve az Ur Jézus
szavairol. Mert 6 mondta: Nagyobb boldogsag adni, mint
kapni.” (ApCsel 20,26-35)



