B2B-KORKEP AZ ICT-PIAC

NAGYKONYVE

A halézati vizibilitads ma mar

a mindennapok része

A villalatok felismerték, hogy hal6zati dtlathatésig nélkil mér
nem lehet megbizhatéan m(ikodni. A hilézati forgalom, a per-
formancia-analitika és a rd épiils I'T-biztonsdgi megolddsok

a szervezetek mindennapjainak részeivé valtak. Vinya Ldszloval,
a Progress regionalis Uzletfejlesztési vezetdjével beszélgettink.

- Hogyan valtozott az elmult egy évben a Progress megoldasainak szerepe?
— A vaéllalatoknak az elmult id6szakban sokat kellett fejlédni az IT-infrastruktarajuk-
kal kapcsolatos atlathatosag terén. A kis kozepes és nagy vallalatok is egyarant tu-
datosabbak az IT-infrastruktirajukkal kapcsolatban, rajéttek, hogy a megoldasaink
altal lefedett terliletekkel foglalkozniuk kell. Mar az is fajdalmas, ha nem elérhet6
egy-egy szolgaltatas, nemhogy, ha az 6sszes, ha a sajat kollégaik lassu szoft-
verekkel hadakoznak vagy elég csak megemliteni akér a legkisebb IT-biztonsagi
incidenst is. A monitoring megoldasok valamilyen formaban mar léteztek a szer-
vezeteknél, viszont ez a mélységi atlathatosag, real-time teljesitményelemzés és
a mikddési adatok analitikdja mindig is a mostohagyermekek kbzé tartoztak.

— Ezek szerint az IT-alapmegoldasok kozé bekeriiltek a Progress megoldasai?
— Mondhatjuk azt, hogy igen. A vagyott megoldasok koziil a szinte kotelez6 megol-
tok dnmaguktdl jelentkeznek nalunk és teszik meg az elsé lépést, 6k kérnek meg
minket, hogy szakértéként foglalkozzunk ezzel a témaval. De a legfontosabb talan
az, hogy ténylegesen kivancsiak a vélaszokra, melyet a megoldasaink tudnak adni,
tovabba beépitik ezeket vallalati napi és stratégiai dontéshozatali folyamataikba.

A vallalatok, latva az eddig megvalaszolhatatlan kérdésekre adott valaszokat, el-
fogadtak, hogy bar lehet ezek nélkiil a megoldasok nélkil Iétezni, nem érdemes,
hiszen a versenyt csakis mindségi IT-szolgaltatasokkal tudjak felvenni.

— Hogyan valtozott a multbéli felvasarlasokkal a Progress kinalata?

— A Progress nagyon is tudatosan vasarolta fel a maguk teriletén kiemelkedd
gyartdkat, hogy az altala ,Application Experience”, vagy legujabban ,Infrastructure
Management&Operation” néven megalkotott megoldascsomagjaval teljesen lefedje
a piacnak az infrastruktira-atiathatésaggal kapcsolatos minden igényét. igy szi-
letett meg a jelenleg Flowmon, KEMP és WhatsUp Gold portféliokbdl all6 harmas,
amely a felhében és on-premise egyarant teljes vizibilitast kinal. Egy olyan, egé-
szen egyedulallé csomagot teremtettlink meg, amely mindenki szamara nélkul6z-
hetetlen, legyen az kis-, kzepes- vagy nagyvallalat. Az atlathatésagot és az erre
épuld analitikat az alkalmazasok és infrastruktira egészének mikodését rendkivil
erds IT-biztonsagi szemlélettel egésziti ki.

VANYA LASZLO, PROGRESS

— A WhatsUp Gold megoldas itthon is elérheté mar?

— Magyarorszagon és a hozzam tartozé dél-kelet eurdpai régidban eddig
is jelen volt, viszont most bekapcsolddik abba a tudatos és sikeresnek
mondhaté kérforgasba, amelyben eddig csak a Flowmon és a KEMP volt
jelen. Mar az egészen rovid tavu terveink is arrol széinak, hogy mindha-
rom megoldast egy kézbdl kinaljuk tgyfeleinknek, mérettdl fliggetlenl.
Ehhez erés lokalis tapasztalattal és kiforrott tanacsaddi gardaval ren-
delkezlink, akik rendkivil sikeresek, szakértelmikkel, piacismeretiikkel
allnak az Ugyfelek rendelkezésére. Kézéptavu célunk, hogy a Progress
portfoliéjabdl tovabbi olyan Ujabb megoldasokat vezesstink be, ame-
lyeket a régids piac még csak érintélegesen ismer. Az atfogé halézat-
monitoring tertletén szerzett tapasztalatainkat és tudasunkat a jovében
is szivesen megosztjuk ugyfeleinkkel, hiszen tudjuk, hogy a vizibilitds

az egyik legfontosabb tamogatéja a mindségi IT-szolgaltatasnak. u
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